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Arrisque!

Por que
nao?




RiSKO>

A Risko € uma empresa de software que usa o marketing de rede para
distribuir os seus produtos e servigos.



RiS<0>

A missao da Risko € desenvolver tecnologias significativas e dar
oportunidade para que as pessoas conquistem seus objetivos.



Tendéncia

Cada vez mais as pessoas e organizagoes estao fazendo uso da
tecnologia para facilitar seu trabalho e aumentar sua produtividade.



Produfo
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Programa para simplificar
a administracdo de empresas.

Completo, com rotinas de:
financeiro, clientes, orcamentos,
servigos, estoque, relatorios,
notas fiscais € muito mais.
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A tecnilogia pode S8 -




Nome do usodrio;
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PAO FRANCES

R$ 8,00 X 0,5 KG=R$ 4,00

PRODUTO aTD PREGO TOTAL
. ARROZ INTEGERAL SEG i E5 12,00 L5 12,0 . 7898476329939
FEIJAO PRETO 1EG 2 RS 4,90 59,

CARNE BOVINA ACEM : RS 172,90

EANANA NANICA 2 ES 1,50

| PA0 FRANCES ES 8,00 TOtaI

Maria 16:08




Atende:

* Supermercados

* Panificadoras

* Lojas de cosméticos
* Lojas de mdveis

* Lojas de celulares

* Eletrénicas

* Lojas de informatica
* Lojas de roupas

* Lojas de calgados

* Materiais de construcao
* Lojas de tintas

* Ferragistas

* Madeireiras

* Lojas de brinquedos
* Lojas de tecidos

* Sorveterias

* Mercearias

* Agougues

* Frutarias e verdurdes

* Distribuidoras de bebidas

* Bares e restaurantes

* Vidragaria

* Lojas de suplementos

* Lojas agropecuarias e pet-shops
* Lojas de bijuterias e semi joias
* Sex shops

* Lojas de importados

* Autopecas e motopecas

« Oficinas mecanicas

« Comércios em geral.

Nao atende:

» Académias

* Escolas

* Empresas de locagao
* Farmacias

* Imobiliarias.



Marketing de Rede



Marketing de rede

E um modelo comercial de distribuicdo de bens e servigos,
onde 0s ganhos advém das vendas diretas e das vendas de
equipe.



Oportunidade



e & Tenha seu proprio negocio
, de disfribuicao de tecnologia.

Com todos os métodos
e ferramentas pronfos.




INVESTIMENTO
ZERO

N&o € necessario 0 pagamento de nenhuma
taxa ou compra obrigatoria de produtos.
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GANHOS ILIMITADOS

Construgéo em longo prazo de renda passiva e riqueza.



AUTONOMIA

Total liberdade para gerenciar seus horarios e escolha
dos seus métodos e locais de trabalho.
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EXCELENTES COMISSOES



PLANO DE COMISSOES

Consultor Supervisor




e CONSULTOR
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Comissao Direfa

Comissdes provenientes da venda de produtos

ou servigos ao cliente final.




e SUPERVISOR
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Comissao Direta

Comissdes provenientes da venda de produtos

ou servigos ao cliente final.
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Comissoes de Consulfores

Comissdes das vendas dos consultores de
sua organizagao pessoal descendente.
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Comissoes de Supervisores

Comissdes das vendas dos supervisores de sua

organizagao pessoal descendente até o quarto nivel.




Comissoes de Supervisores
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QUALIFICACAO e



A meta para se qualificar como Supervisor € movimentar
10 produtos ou servicos da Risko num periodo de 30 dias.

A qualificacdo como supervisor tem validade de 1 ano.
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0O caminho do risco @ o sucesso.



